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La maggior parte degli studio cycling delle palestre
tradizionali resta vuota nell'80% delle ore di apertura,
mentre le "boutique” specializzate nel cycling

generano migliaia di ingressi settimanali e attirano molti

piu’ clienti.

Uno studio che resta vuoto € una catastrofe per i club
che hanno investito soldi in questa location e che,
ormai, sprecano lo spazio, perdendo ogni giorno un
fatturato potenziale importante.

LE BOUTIQUE GYM RIESCONO
A RAGGIUNGERE | RISULTATI
DEI CLUB TRADIZIONALI?

Tra il 2014 ed il 2015, il numero dei

clienti dei club tradizionali che

affermano frequentare anche le

Boutique Gym é raddoppiato.
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IL MISTERO
DELLE BOUTIQUE GYM

COSA FANNO DI DIVERSO?
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IL TERRORE

Proponete un mix di corsi cycling e
altri corsi di qualita per aumentare
il valore percepito del vostro
abbonamento .

AL LORO GIOCO

Ma con una riflessione mirata e un business model in parte diverso,
avrete la meglio sul mercato di massa.

Se il vostro studio cycling vuoto vi impedisce di
la notte, i nostri consigli potranno aiutarvi
trasformarlo in un vero successo.
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ONTATTATE SUBITO IL
VOSTRO CONSULENTE LES MILLS"
OPPURE
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andrea@lesmills.it

Andrea Susella: 02 49 87 881

LESMILLS

MAGGIORI INFO SU: LESMILLS.IT/CYCLE

1. Studio basato su un club di 3000 membri che & passato da 18 a 40 corsi live a settimana, arrivando al 70% di utilizzo del loro parco bici.
2. Studio AC Nielson 2013.




